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Gestaltung & Internet

Offsetdruck

Digitaldruck

Lettershop

Großformate

Offsetdruck

Etikettendruck

Formulardruck

Fahrzeugbeschriftung

Schilder & Beschriftung

2000 m2 Produktionsfläche

30 Mitarbeiter, davon 4 Auszubildende

9 Familienmitglieder

8 verschiedene Druckverfahren

Moderner Maschinenpark

Deutsche Post Performance Partner

HP zertifiziertes Beschichtungszentrum

Eigene Druckvorstufe

Webdesign im Haus

Konfektionierung & Versand
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Das Leben in einem schnellen Zeitalter 
birgt die rasante Entwicklung von neu-
en Technologien. Mehr denn je sind 
flexible Lieferanten und Partner im Ge-
schäftsprozess gefragt.

Als moderner Betrieb sind wir stets auf 
der Suche nach neuer Technik, höhe-
rer Wertschöpfung und interessanten 
Lösungen, die wir für unsere Kunden 
täglich umsetzen.

Ein Ansprechpartner für das Layout, 
den Druck, die Konfektionierung und 
den Versand – mit absoluter Verläss-
lichkeit.

Auf den folgenden Seiten laden wir Sie 
ein, sich unser Leistungsspektrum an-
hand von Aufträgen anzuschauen, die 
wir für unsere Kunden realisiert haben.

Was dürfen wir für Sie umsetzen?

Ihre Familie Kemna & Heckmann

Die neue Dimension des Druckens 
– von der Druckerei zum Dienstleister.

Mehr als Drucken – wir schaffen Lösungen.
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Anfang 2010 haben wir für das Mo-
dehaus Leenders in Werne eine neue 
Internetpräsenz gestaltet. Während 
der Arbeiten an der Website entstand 
beim Kunden die Idee, einen eigenen 
Modekatalog herzustellen und Kunden 
zu senden.

Zur Realisierung des Projekts suchte 
Fa. Leenders Werbepartner. Die konn-
ten gewonnen werden, indem wir über 
ein erstes Layout Dummys im Digital-
druck herstellten, die man den potenti-
ellen Partnern präsentieren konnte.

Die Fotos wurden vom benachbarten 
Fotostudio Kraak gemacht, das Layout 
erfolgte bei uns im Hause.

Eine Auflage von 8.500 Katalogen wur-
de produziert und als Direktmailing 
auf dem Postweg an alle-Kunden ver-
schickt. Als Performance Partner der 
Post verfügen wir über die Informati-
onen schon im Vorfeld auf günstiges 
Porto und maschinelle Vearbeitung ab-
zustimmen.

Der Katalogversand erfolgte trotz des 
hohen Zeitdrucks pünktlich zum Sai-
sonstart 2010/2011.

Neue Website
und Kataloge

„Der Katalog war ein voller  
Erfolg und wir planen bereits  
eine Neuauflage im  
kommenden Jahr.˝
Sven Leenders

Jeans | blau oder schwarz | S M L XL |95 E

56

wir verkaufen begeisterung!

Jeans | blau oder schwarz | S M L XL |95 E
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Ambiente | Atelier torino | Att | bAsler 

boss | eres | esisto | eternA | FFC | GAAstrA 

GAnt | GeorGe, GinA & luCy | Hiltl | Joker 

mArGittes | märz | milestone | sportAlm 

roy robson | orwell | pArAJumpers | riAni 

nApApiJri | JACques britt | tommy HilFiGer 

wellensteyn | zAFFiri | 7 For All mAnkind | 

Wir verkaufen Begeisterung!
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Ideenreichtum war gefragt, als das Ma-
schinenwerk Böcker aus dem westfäli-
schen Werne uns im vergangenen Jahr 
eine interessante Aufgabe stellte:

Für die Messen, auf denen sich Böcker 
aufgrund seiner Produktpalette von 
Kränen und Aufzügen stets im Außen-
gelände präsentiert, wurde eine werbe-
wirksame Idee als Blickfang gesucht, 
die schnell aufbaubar und auf kleins-
tem Raum zu transportieren ist.

Fertige Lösungen wurden gesucht, die 
jedoch finanziell nicht akzeptabel wa-
ren. So entwickelten wir auf farbig be-
druckten, wetterfesten Dibondplatten 
in Quadratmetergröße, mit einfachen 
Schraubverbindern Würfel, die auf ein 
zusammenfügbares Rohr aufgesteckt 
werden. Der unterste Würfel wird zur 
Beschwerung mit Wasserkanistern ge-
füllt und steht auf 4 verstellbaren Fü-
ßen.

Alle Würfel sind drehbar, die Dibond-
platten sind jederzeit austauschbar, 
wenn neue Modelle dazu kommen. 
Acht Würfel, jeweils zu 4 Stück stapel-
bar wurden produziert und bieten nun 
ein gut sichtbares Eingangsportal zum 
Messestand, das nur eine Europalette 
zum Transport benötigt.

werbung,  
die ins  
Auge fällt

„Mit dieser Speziallösung konnten  
wirklich alle unsere  
Anforderungen erfüllt werden.˝
Michael Sendermann – Leiter Vertrieb & Marketing
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Die Teppich Essers & Söhne GmbH 
startete Anfang 2011 eine Aktion, ihre 
bekannten Marken Teppichfreund und 
Essers in der neuen Marke „Home 
Market“ zusammenzuführen. Im ers-
ten Step wurden von uns über 3000 
Deckenhänger und Schilder auf Forex- 
und Hohlkammerplatten in unter-
schiedlichsten Formaten und Layouts 
gedruckt, teilweise konturgeschnitten 
oder mit Aufhängelöchern vorgebohrt. 
Zusätzlich erfolgte die Produktion von 
Flyern im Offsetdruck.

Parallel  zur Produktion lief die Pla-
nung von Verpackung und Versand zu 
günstigsten Bedingungen, das Erstel-
len von Versandlisten, Paketaufklebern 
und Speditionsaufträgen erfolgte digi-
tal bei uns im Hause für die 83 Filialen 
deutschlandweit.

Die Konfektionierung und Verpackung 
übernahmen routinierte Mitarbeiterin-
nen, die uns in Ganz- und Teilzeittätig-
keit zur Verfügung stehen. 

Auch hier erfolgte Produktion und Ver-
sand unter Zeitdruck. Nach Bemuste-
rung einer Filiale und Zustimmung der 
Geschäftleitung wurden zügig alle Ge-
schäfte zum festen Termin bestückt.

Deckenhänger 
und Flyer  
direkt in die  
Filialen

„Bei Euch können wir uns auf  
gute Qualität und pünktliche  
Lieferung verlassen.˝
Mike Rösner - Marketingchef
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Akribisch pflegt der Großhändler Burk-
hard Hellmann seine Kundendateien, 
die zum hohen Anteil aus Blumen- und 
Dekorationsfachgeschäften bestehen. 
Mit bis zu 10 Mailings pro Jahr informiert 
er über die neuesten Trends, Sonderan-
gebote und spricht Einladungen zu be-
sonderen Events aus.

Jede einzelne Aktion bearbeitet der In-
haber selbst und genießt es, seine Wer-
bung bei uns im Hause zu konzipieren. 
Die Grundidee bringt er mit, spricht mit 
uns über seine Wünsche – von beson-
deren Farbtönen und Nuancen bis zum 
Effektdrucklack auf verschiedenen Pa-
pieroberflächen. Es ist ihm wichtig, die 
neuesten Trends dieser Branche schon 
über das Mailing zu seinen Kunden zu 
transportieren und Lust auf Besuch und 
Kauf zu wecken.

Wir stehen ihm mit unserem Fachwissen 
und der Technik zu Seite und freuen uns, 
wenn das nächste Mailing wieder ein Er-
folg wird. Vor der Konzeption wird auch 
hier sofort auf optimale Portokosten und 
Versandtermine geachtet. Das Mailing 
ist in der Regel ein Hybridprodukt, das 
wir in einer Kombination aus Offset- und 
Digitaldruck herstellen.

Ein  
eingespieltes 
Team

„Aktuelle Farben und Trends müssen 
beim Mailing gut rüberkommen und 
zu einem Besuch und Kauf anregen.˝
Burkhard Hellmann

DECO-HAUS Düsseldorf  Ulmenstraße 275 40468 Düsseldorf
Fon  02 11 - 4 71 91 99Fax 02 11 - 4 71 94 99
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www.decohaus-duesseldorf.deinfo@decohaus-duesseldorf.de
ÖffnungszeitenMo.-Fr. 5.00-12.00 UhrSa.  5.00-9.00 Uhr

Einladung
Weihnachten2010

EXKLUSIVE TRENDARTIKEL

Decohaus Unna

Floristenbedarf Hellmann 

Provinzialstraße 16, 59425 Unna

info@decohaus-unna.de

www.decohaus-unna.de

Fon +49 (0) 23 03-90 2 90 

Fax +49 (0) 23 03-90 2 91 0

2011

Frühjahr 2011

Sa, 22. Januar 2011

von 12.00 - 18.00 Uhr

So, 23. Januar 2011

von 10.00 - 17.00 Uhr

...inszeniert in unserer 

Ausstellung von

Andrea Marfeld, Markus Mause

und Stefan Maffert.

Wir laden Sie dazu herzlich ein. 

2011

Wir freuen uns auf Sie.

Decohaus-Unna

Floristenbedarf Hellmann

DECOHAUS UNNA
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kemna druck kamen GmbH

Gutenbergstraße 6-8 | 59174 Kamen
Fon 02307-925520 | Fax 02307-9255299
www.kemna-druck.de | info@kemna-druck.de


